
01 · 创业项目

LUXKRI 模拟推演
联合创业 · 至今

让复杂的商业决策在真正发生之前，先模拟

推演一遍。

与合伙人搭建多智能体模拟系统：输入项目背景、资源与策略，系统构建用

户、竞品、渠道、平台等角色与规则，让不同策略先在虚拟商业世界里运行

——不是预测「会不会成功」，而是提前看到「这样做可能会发生什么、问

题出在哪、还有哪些没看见的路径」。

系统分两层。上层的 Agent 负责生成推演脚本，底层引擎模拟人物、组织、

平台和环境之间的互动，能支持十万级虚拟人群。

我的角色：场景定义、客户需求验证与商业化。围绕同一套模拟能力，先后

验证营销投放（新品预算分配、达人与内容策略、投放风险对比）、早期创

业者策略推演、游戏版本平衡与 AI 自动化测试，AI 短剧与短视频的「虚拟观

众」：让模拟观众先看一遍，用真实反应辅助创作者和制作方的内容决策。

营销投放 → 创业者策略推演 → 游戏平衡与测试 → 虚拟观众 · 内容决策

个人简历 · PERSONAL PROFILE

刘汶欣
AI 商业化 / 商务拓展 / 生态拓展

37 岁 上海

我擅长连接 AI 产品与商业场景，将产品价值转化为客户可感知的业务收益，

并把客户需求转译为团队可执行、可复用的方案与流程，推动产品落地和业

务效率提升。

14 年
品牌商业化实战

3 亿+
累计合作金额

近 1 年
AI 模拟推演创业

13316155991 18520226552@163.com

AI 商业化 商务拓展 生态合作 模拟推演 虚拟观众 需求洞察 多智能体 决策之前先预演AI 商业化 商务拓展 生态合作 模拟推演 虚拟观众 需求洞察 多智能体 决策之前先预演

十万级
这里画了十万个点。一次推演能放进去的虚拟人，差不多就是

这么多。



《九块六》第 1 集 · 观众试映 · 30 位虚拟观众 打开真实演示 ↗

5 人还在看 1:26 / 1:26

蒋文静 周德彬 周正 刘慧敏 钟雨婷 刘芸 何春燕 周海峰 张浩 罗春梅

彭宇轩 韩立军 陈卫东 周建华 陈秀兰 陈建国 欧阳倩 何嘉树 周鸣 范秀珍

陈丽娟 赵慧兰 潘晓玲 林晓敏 贺海波 陈志强 刘康 孙丽芳 赵慧敏 周红梅

周红梅 · 女 · 30-39 · 县城或乡镇 · 划走了

“完了。这种剧就是解气，看得挺爽，就是太假了，九块六换个店长，做梦呢。”

可交互演示 真实案例 · 点击卡片直接体验

AI 短剧 · 虚拟观众

《九块六》漫剧观众试映

30 位虚拟观众逐段观看反应、流失点分析，

输出制作方能直接执行的改进建议。

打开演示 ↗

游戏 · 版本平衡性

潮汐双垒 · A/B 规则对局

8 名模型玩家在新旧布局规则下各战 100 局，

验证更新对节奏、选牌与胜率的影响。

打开演示 ↗

电商 · 经营决策

TikTok 店铺经营模拟

两名 AI 员工接手店铺 7 天，经营链路逐步复

盘，看清交易停在哪一环。

打开演示 ↗

C 端达人 · 观众模拟

潘老师 · 视频观众模拟

虚拟观众逐段观看整条视频，记录每一段的真

实反应与流失原因。

打开演示 ↗

C 端达人 · 观众模拟

卡洛琳王 · 视频观众模拟

独立虚拟人物的完整观看记录，辅助创作者判

断内容节奏与选题。

打开演示 ↗

门店 · 活动营销

诺贝尔口腔 · 重阳活动模拟

六天活动全过程推演：邀约期到接待期，逐位

代表人物的经历与转化。

打开演示 ↗

0:00 1:26

20 人

10 人

第 10 段走了 7 人

https://simulation-jiukuailiu-20261105.mvp.luxkri.com/?run=6e4bae2826c14f849eea1dbbce10ebba
https://simulation-jiukuailiu-20261105.mvp.luxkri.com/?run=6e4bae2826c14f849eea1dbbce10ebba
https://simulation-card-siege-20261015.mvp.luxkri.com/research/?tab=statistics&match=A034
https://simulation-ecommerce-20261019.mvp.luxkri.com/
https://simulation-pan-20261019.mvp.luxkri.com/
https://simulation-wang-20261019.mvp.luxkri.com/
https://simulation-nobel-20261016.mvp.luxkri.com/#scene


多个
C 端真实用户案例

本页展示其中 3 个

7–8 家
企业客户深度沟通

确认需求真实存在

十万级
虚拟人群推演

多 Agent 协同

访问 LUXKRI 主站 ↗

02 · 核心能力

能力不写在形容词里，
写在验证过它的事情里。

(1) 需求洞察与梳理 客户常常说不清自己要什么。我通过深度访谈把模糊混乱的想法梳理成结构化、

可执行的需求，再转译为团队可直接使用的方案输入。模拟推演项目里企业客户

的需求，都是这样一条条聊清楚的。

(2) 沟通与价值传递 把复杂的 AI 技术用对方听得懂的方式讲明白，让不同认知水平的人都能理解产

品价值。14 年服务 40+ 品牌与多家 CIO 协会，从高层、中高层到执行层都能对

上话。

(3) 商业判断与决策 不被沉没成本绑架：共生图谱复盘后判断投入产出比不匹配，果断终止；AI 哨兵

Demo 被通用 Agent 覆盖后，立即转向更底层的问题。

(4) 应变与破局 滴滴平台下架、客户全部停投的困境下，当季开拓微众银行与长隆新合作；魔珐

销售方向调整，两周内转向新客群并签下深圳 CIO 协会年框。

(5) 学习与进化 自学多智能体模拟与 Vibe Coding，搭建 8 个 Agent、4 个部门的个人协作体

系，让 Agent 随工作持续进化。

https://mvp.luxkri.com/


03 · 实验档案

2025.10 – 2026.02

盯住信息 → 长期工作 → 模拟世界
一年里对 Agent 能力的探索上了三个台阶——每一步都是被现实教育之后，主动往更底

层走。

AI 哨兵 Helper

从「人找信息」到「信息来找你」

定时监听你在意的事：账号动态、政策变动、行业信号，机会出现时

主动来找你。Demo 上线数日，大厂通用 Agent 推出同类功能——验

证了需求判断，也让我看清：单点工具会被通用 Agent 覆盖，必须往

更底层走。

长时工作 Agent

从「会回答问题」到「能长期把一件事做好」

探索 Agent 长上下文方案：有限记忆里持续做事、记关键点、忘掉无

关信息、写笔记、调用外部记忆，目标 7×24 小时不失忆地工作；并

验证了「拥有云电脑设备的 Agent」——可远程接管、截图确认桌面

状态、执行操作。部分停在方案阶段，但这段反复拆问题、重新定义

的经历，直接通向了现在的模拟推演。

04 · 职业履历

十四年，一直在一线。

2024.11 – 2025.10共生图谱科技

创始人

当小红书解决「种草」、大众点评解决「吃什么」、抖音占领碎片时间，年轻人更需要

一个打通线上线下的完整社交链——从兴趣到深度参与，解决「和谁一起」的问题；而

线下共同体验，正是陌生人破冰的最佳场景。基于这个判断，从 0 到 1 搭建国内首个

OMO 兴趣社交平台，实时匹配同城活动与伙伴。

后基于资方对市场规模与盈利模式的专业分析，带领团队深度复盘，判断当前阶段投入

产出比不匹配，果断终止项目、妥善解散团队——对方向负责，也对团队负责。

2023.08 – 2024.10魔珐科技

商务 BD

185 万 合作总额，全部从 0 到 1

3D 虚拟人 AIGC 赛道，从 0 到 1 开拓美的小家电、欧派家居、雄狮科技、中国工艺、

健康元等品牌，以及东鹏特饮全案合作。

公司销售方向调整后，两周内完成自身转型，分析人脉结构快速开拓跨行业客群，签下

深圳 CIO 协会「有言」SaaS 产品年框协议。



2022.01 – 2023.08爱卡汽车

客户总监

1200 万 广汽系年合作，同比增长 70%

协助副总裁开拓华南市场：广汽传祺、广汽丰田、广汽本田、广汽埃安、合创、长安全

部重新破冰；下半年成功落地日产团购会、比亚迪露营等项目。

全新培养 1 名销售经理，牵头打造学习型团队。

2020.06 – 2021.12滴滴出行

销售总监

恒驰汽车半年实收 2.5 亿；平台下架、客户停投撤单的困境下，下半年华

南区 130 万业绩中个人贡献 125 万

入职首月引进雪佛兰、广汽埃安两大新客户；开拓东风日产、小鹏汽车，并拓宽至中国

平安、农业银行等非汽车客户。

2021 年下半年业务调整，以非汽车行业开拓为主。同年 7 月平台下架、客户停投撤

单，在前所未有的困境下坚持拓客，Q4 成功开拓微众银行 App 端及长隆乐园车载屏

合作。

2017.06 – 2020.05云动科技

销售总监

2400 万 推动合作金额

协助副总裁搭建华南团队，引入广汽系、东风日产、长安、比亚迪、吉利、中国平安、

完美日记等品牌，覆盖 10 余家汽车主机厂商。

2015.11 – 2017.06亿动广告 Madhouse

客户总监

1500 万 全年业绩，提前 2 个月完成

负责汽车 / 3C 类程序化广告销售，2017 年新增中国平安合作（200 万）。

2011.11 – 2015.10科思世通广告

资深客户主任

主导东风日产新阳光、骊威、轩逸等车型网络推广，负责客户谈判、策略制定与流程监

督，积累互联网广告全案执行经验。

05 · 工作方式

AI 协作与自进化工作链路

保持思考、学习、与 AI 深度协作，用 Vibe Coding 为自己搭建服

务销售工作链路的自进化 Agent 体系——客户研究、方案产出、

流程自动化，让工具随工作持续进化。

8 个 Agent 4 个部门 个人协作体系

行业覆盖

多家 CIO 协会资源（企业级采购决策者圈层）；汽车、快消、金

融、美妆等行业 40+ 品牌客户，15+ 代理及渠道公司。

多家 CIO 协会 40+ 品牌 15+ 代理渠道



06 · 联系

一起聊聊
AI 商业化、商务拓展、生态合作——如果你的团队正在把 AI 产品推向市

场，我们一起聊聊。

13316155991 18520226552@163.com

长沙学院 · 工商管理（大专）


